Doskonatos¢ —~

0d momentu powstania
Polskiego Zwigzku
Solaryjnego

mija juz trzy lata.

rganizacja, wydawatoby sie
na wstepie, skazana na poraz-
ke, ze wzgledu na konflikt in-
tereséw jej cztonkow, z roku
na rok rosnie w site.

Cztonkowie Zwigzku po-
kazali, ze dla dobra catej bran-
zy mogg stanowi¢ jednosc.
Wspolny wysitek nie poszedt
na marne, o czym dobitnie
swiadczg sukcesy tej organiza-

Uczestnicy Walnego Zgromadzenia
European Sunlight Association z 27 kwietnia 2004 r.

¢ji. W zwiagzku z jubileuszem,
poprosilismy prezesa Polskie-
go Zwiazku Solaryjnego pana
Bogdana Slek o rozmowe na
temat przysztosci i przesztosci
tej organizacji.

Red.: Polski Zwigzek Sola-
ryjny zostat powotany do zycia
trzy lata temu, jak Pan ocenia
ten czas.

Bogdan Slek: Rzeczywiscie,
doktadnie 6 lipca 2001 roku
odbyto sie spotkanie zatozy-
cielskie Polskiego Zwigzku So-
laryjnego. W gronie dziesieciu
firm zatozycieli uzgodnilismy
ostateczny ksztaft statutu oraz
okreslilismy nasze cele.

W pierwszym okresie byta
to intensywna praca u pod-
staw, zwigzana z wypracowa-
niem wspolnej strategii roz-
woju i dziatania Zwigzku. Byt
to  niezwykle interesujacy
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okres, ktéry dat mi perspekty-
we spojrzenia na branze sola-
ryjng z réznych stron i pozwo-
lit w lepszy sposdb zrozumied
racje poszczegolnych uczestni-
kow branzy. Ostatnie lata to
systematyczny rozwdj struktu-
ralnych dziatan Zwiazku, ktory
konsekwentnie realizuje swojg
polityke nastawiong na stwo-
rzenie jak najdogodniejszych
warunkéw do rozwoju branzy
solaryjnej. Uwazam, ze w cia-
gu tych trzech lat udato nam
sie duzo nauczy¢, ale réwniez
sporo osiggnac¢ z tego, co za-
tozylismy sobie na poczatku.

Red.: Patrzac z perspekty-
wy czasu, czy podjecie decyzji
0 rozpoczeciu dziatalnosci Pol-
skiego Zwigzku Solaryjnego
byta to decyzja stuszna?

B.S.: Z cata pewnosciag de-
cyzja byfa stuszna. Przed po-
wstaniem PZS wigkszos¢ firm
na naszym rynku dziatata na
bazie krotkoterminowych pla-
now, ukierunkowanych na
osigganie zyskéw z dnia na
dzien. Mato kto patrzyt na per-
spektywy rozwoju branzy sola-
ryjnej w Polsce i myslat o inwe-
stycjach, ktére mogtyby po-
méc w aktywnym wptywaniu
na to, co zdarzy sie za kilka
lat. Patrzac z perspektywy te-
go, co udato nam sie osiggna¢
do tej pory, nie mam zadnych
watpliwosci.

Red.: Najwigksze sukcesy...

B.S.: Z pewnoscig najwiek-
szym wyzwaniem byto wypra-
cowanie i osiggniecie kompro-
misu co do kierunkéw rozwoju
i aktywnosci Polskiego Zwigz-
ku Solaryjnego w gronie po-
nad dziesieciu firm bedacych
jego cztonkami. Prosze mi wie-
rzy¢, nie jest to tatwe, aby kil-
kanascie firm, ktére na co
dzien konkurujg ze sobg na
rynku, uzgodnito jednolity kie-
runek dziatan w ramach nie-
zaleznej organizacji, jaka jest
PZS. Uwazam to za jeden z



najwiekszych sukcesow, ktory
pomogt nam rozpoczgé efek-
tywne dziatania. Owocem
wspoétpracy firm zrzeszonych
w Zwiazku jest nawigzanie re-
gularnych kontaktéw z wielo-
ma polskimi i miedzynarodo-
wymi organizacjami. Poprzez
naszych cztonkéw mamy regu-
larne kontakty z takimi organi-
zacjami i instytucjami jak: Pol-
ski Komitet Normalizacyjny, In-
stytut Elektrotechniki czy Pol-
ski Komitet Oswietleniowy. Od
pazdziernika 2002 r. jestesmy
cztonkiem European Sunligh
Association, dzieki czemu ma-
my staty dostep do informagji
o tym, co dzieje sie w Europie
oraz mozemy aktywnie uczest-
niczy¢ we wszystkich pracach
prowadzonych m.in. w obsza-
rach legislacji Unii Europej-
skiej, czy przepiséw technicz-
nych dotyczacych branzy sola-
ryjnej.

Red.: ...porazki?

B.S.: Nie chciatbym okre-
$la¢ dziatalnosci PZS w katego-
rii porazek. Wiele naszych ak-
tywnosci jest nastawionych na
dziatania dtugofalowe i wi-
doczny efekt pojawia sie stop-
niowo. Z pewnosciag nie udato
nam sie zrealizowad wszyst-
kich naszych planéw. Jest to
jednak zupetnie naturalne i
wynika z zarzadzania czasem
i priorytetami. Z pewnoscig nie
do konca udato nam sie zreali-
zowac cel, jakim jest wspot-
praca ze srodowiskiem me-
dycznym w celu propagowa-
nia zdrowego i bezpiecznego
opalania sie. Nie znaczy to, ze
nie zrobilismy nic w tym zakre-
sie. Do tej pory nasze kontakty
ze srodowiskiem medycznym
w wigkszosci ograniczaty sie
do kontaktéw zwigzanych z
przygotowaniami do semina-
riow oraz konsultacji materia-
téw edukacyjnych do szkolen.
Przygotowalismy  konkretne
plany jak strukturalnie podejs¢

do tego tematu, ktéry nadal
uwazamy za bardzo istotny.

Red.: Wracajac do swiato-
wych organizacji solaryjnych.
Czy dostrzega Pan analogie w
pracach polskiej organizacji z
tym, co dzieje sie w innych
krajach europejskich?

B.S.: Absolutnie tak. Majac
mozliwos¢ udziatu w pracach
European Sunlight Association
i kontaktu z przedstawicielami
innych krajow widze wiele
analogii. Mozliwos¢ systema-
tycznych kontaktéw z innymi
organizacjami daje nam za-
réwno sposobnos¢ do obser-
wagcji tego jak to robig inni, a
réwnoczesnie przedstawi¢ na-
sze osiggniecia i podejscie do
niektérych zagadnien. Jest to
niewatpliwie bardzo tworcza
wymiana doswiadczen. Moge
réwniez powiedzie¢, ze nasza
organizacja byta jedng z
pierwszych sposréd nowych
krajow cztonkowskich  Unii,
ktéra stata sie cztonkiem ESA.
Aktualnie w ramach europej-
skiej organizacji prowadzimy
prace, aby pomédc lokalnym
branzom solaryjnym w stwo-
rzeniu witasnych organizacji w
krajach takich jak: Biatorus, Li-
twa, Serbia-Montenegro czy
Finlandia.

Red.: Czy PZS jest przygo-
towany do obrony intereséw
branzy w przypadku préb
wprowadzenia ustaw badz
rozwigzan uderzajagcych w
nasz segment?

B.S.: Oczywiscie tak. Caly
czas monitorujemy to, jak
zmieniajg sie przepisy w pra-
wie polskim i jestesmy przygo-
towani do prowadzenia kon-
sultacji w szerokim zakresie.
Mamy réwniez dostep do naj-
bardziej aktualnych informag;i
dotyczacych ustawodawstwa
i normalizacji poprzez nasze
kontakty wtasnie z European
Sunlight Association.

Red.: W Europie Zachod-
niej panuje tendencja do
zmniejszania mocy opalania
urzadzen i lamp, w Polsce ra-
czej panuje sytuacja odwrot-
na. Czy na naszym rynku na-
stapi taki, nazwijmy to, ,tech-
nologiczny wstrzas"?

B.S.: Z cata pewnoscig dtu-
gofalowo rynek polski bedzie
rozwijat sie w podobny spo-
séb. To o czym Pan mowi ma
zwigzek z jednej strony z nor-
malizacjg techniczng i daze-
niem do tego, aby opalanie sie
w solariach byto jak najbar-
dziej bezpieczne; a z drugiej
strony jest wynikiem ewolucji
rynku uzytkownikéw, wsrod
ktorych s grupy preferuja-

Podczas obrad na Walnym Zgromadzeniu PZS.

ce bardziej tagodne opalanie.
Obserwuje sie na przykfad
wzrost liczby oséb w srednim
wieku, ktére korzystajg z sola-
rium.

Red.: Polska jest cztonkiem
Unii Europejskiej. Czy branze
solaryjng czeka podobna sytu-
acja jak np. z samochodami,
gdzie zachodni dystrybutorzy
masowo zaopatrujg sie w to-
war w naszym kraju?

B.S.: Uwazam, ze zjawiska,
jakie obserwujemy w chwili
obecnej w niektérych bran-
zach, majg charakter przejscio-
wy i sytuacja sie unormuje.
Mamy natomiast duzg szanse,
aby branza solaryjna wesztfa
w okres prosperity zwigzany z
ozywionym przeptywem ruchu
turystycznego i biznesowego
z innych krajéw Unii. Juz teraz
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obywatele z krajow oscien-
nych bardzo chetnie korzystajg
z mozliwosci wypoczynku w
naszym kraju. Obserwujemy
réwniez duzy wzrost popytu
na ustugi w branzach pokrew-
nych (np. fryzjerstwo) i nie tyl-
ko. Akcesja do Unii Europej-
skiej jest niewatpliwie duzg
szansg dla branzy solaryjnej.

Red.: Spogladajac jednak
na nasze rodzime ,podwor-
ko"”. Pamietam pierwszg kon-
ferencje prasowa. Przedsta-
wiono ambitne plany dziatan.
Jak wiele z tych celéw udato
sie¢ zrealizowaé, a co jeszcze
pozostaje w fazie przygoto-
wan?

B.S.: Istotnie na pierwszej
konferencji prasowej przedsta-
wilismy nasza dfugofalowa
strategie dziatania. Patrzac z
perspektywy czasu jestem bar-
dzo zadowolony z tego, co
udato nam sie osiggng¢. Sproé-
buje sie odnies¢ przynajmniej
do niektérych celéw, ktére so-
bie wtedy postawilismy. Tak
wiec, udafo nam sie zweryfiko-
wac przepisy dotyczgce dzia-
talnosci gospodarczej w zakre-
sie swiadczenia ustug solaryj-
nych. Materiaty przygotowane
przez cztonkdéw Zwigzku przy-
czynity sie walnie do ostatecz-
nego uregulowania kwestii
VAT-u. Przyjelismy do Polskie-
go Zwigzku Solaryjnego no-
wych cztonkéw i prowadzimy
rozmowy z kolejnymi. Prowa-
dzimy staty monitoring sy-
tuacji dotyczacej certyfikacji
sprzetu i urzadzen opalaja-
cych. Opracowalismy kom-
pleksowy zestaw materiatéw
edukacyjnych, na podstawie
ktorych rozpoczelismy szkole-
nia zawodowe dla wtascicieli
solariéw i ich personelu.

Aktywnie wspoétpracujemy
z organizacjami i instytucjami
pozabranzowymi. Wspotpra-
cujemy tez z innymi organiza-
cjami z branzy solaryjnej.
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Podpisalismy porozumienie
o dtugoletniej wspdtpracy ze
Zwigzkiem Pracodawcéw-Wy-
stawcéw Kosmetyki Profesjo-
nalnej. Jej pierwszym owocem
byty wspolnie zorganizowane
targi kosmetyczne i solaryjne
Salon Wiosna 2004. Aktywnie
organizujemy seminaria z
udziatem wybitnych specjali-
stéw z catej Europy.

Red.: A szkolenia? Wiem,
ze przygotowanie programu
kosztowato wiele wysitku i
pracy szerokiego grona specja-
listéw. Jaki jest odzew ze stro-
ny stuchaczy?

B.S.: Jest to jeden z obsza-
réw aktywnosci, ktéry wcho-
dzi w faze realizacji. Zaintere-
sowanie ze strony stuchaczy
jest duze. Wiele oséb poszuku-
je mozliwosci zdobycia profe-
sjonalnej wiedzy i chce sie do-
ksztatci¢. Jako Polski Zwigzek
Solaryjny wychodzimy naprze-
ciw temu zapotrzebowaniu z
konkretnym i dopracowanym
programem szkolen zawodo-
wych. Do chwili obecnej zor-
ganizowalismy trzy szkolenia.
Pracujemy obecnie nad popra-
wa promocji naszych szkolen
zawodowych oraz modyfikuje-
my sam proces organizacyjny.
Na bazie uzyskanych doswiad-
czen i zmieniajacego sie oto-
czenia, w szczegdlnosci po
wstgpieniu do Unii Europej-
skiej, bedziemy sukcesywnie
modyfikowa¢ i uaktualniac
nasz program.

Red.: Co czeka nas jeszcze
w tym roku ze strony PZS?

B.S.: Rozpoczynamy kolej-
ne inwestycje w przyszfosc.
Zachecam wszystkich do zapo-
znania sie z materiatem przy-
gotowanym przez Polski Zwig-
zek Solaryjny — ,,Z podniesiong
gtowa do Europy”.

Red.: Na poczatku przy-
sztego roku kolejna edycja Tar-
gow Solaryjnych, czy bedzie to
polska Kolonia?

B.S.: Bardzo bysmy chcieli,
aby prestiz targéw Salon Wio-
sna 2005 organizowanych
przez Polski Zwigzek Solaryjny
wspolnie ze Zwigzkiem Praco-
dawcéw-Wystawcow  Kosme-
tyki Profesjonalnej mogt w
przysztosci doréwnac targom
z Kolonii. Aczkolwiek wiemy,
ze nie jest to realne do osia-
gniecia w krétkim czasie. Nie-
mniej jednak z duzg satysfak-
cjg i nadziejami na przysztosc
sledze rozwdéj Targdéw Solaryj-
nych. Uwazam, ze zaangazo-
wanie sie Polskiego Zwigzku
Solaryjnego w organizacje Tar-
gow Solaryjnych w ramach Sa-
lonu Wiosna, zaowocowato
powstaniem najwiekszej im-
prezy branzy solaryjnej w Pol-
sce, ktora przyczynia sie do
wzrostu naszego autorytetu
jako branzy. Nie chciatbym aby
zabrzmiato to nieskromnie,
lecz wielu z zaproszonych
przez nas gosci z zagranicy by-
to pod duzym wrazeniem wi-
zytujac nasze targi i uczestni-
€zac w seminarium.

Red.: Jest Pan Prezesem
Zwiagzku juz drugq kadencje?
Co chciatby Pan zmieni¢, a co
jeszcze osiggna¢ razem z PZS?

B.S.: Jednym z najwazniej-
szych celéw jest zbudowanie
mocnej struktury  Zwigzku,
opartej o wiarygodnych czton-
kow, ktérzy chcg dziata¢ na
korzys¢ branzy. Bez wspdlnej
wizji i checi rozwoju branzy
nie mozna kreowad jej przy-
sztosci. Niewatpliwie Polski
Zwigzek Solaryjny wchodzi w
kolejny etap rozwoju. Mojg
ambicjg jest, aby zbudowad
solidng strukture organizacyj-
ng, ktéra pozwoli na jeszcze
bardziej efektywne dziatanie.

Dziekujemy za rozmowe i
zyczymy zrealizowania zamie-
rzonych celéw.

Dariusz Idkowiak



