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Warto je wymieniç: aktywna
wspó∏praca z Europejskà Or-
ganizacjà Solaryjnà (European
Sunlight Association), semina-
ria solaryjne, szkolenia zawo-
dowe, klub dla w∏aÊcicieli salo-
nów solaryjnych. 

Wspó∏praca z Europejskà
Organizacjà Solaryjnà

Podczas walnego zgroma-
dzenia European Sunlight As-

sociation (ESA), które odby∏o
si´ 27 kwietnia 2004, dokona-
no wyboru nowego prezesa
ESA. Zosta∏ nim Lars Robert-
son ze Szwecji. 

Celem PZS-u jest aktywne
w∏àczenie si´ w prace ESA, w
szczególnoÊci dotyczàce pro-
jektów ukierunkowanych na
badania w zakresie rozwa˝ne-
go opalania si´ oraz biopozy-
tywnych efektów wynikajà-
cych z promieniowania nadfio-
letowego. W ramach dzia∏aƒ
ESA w drugiej po∏owie roku
zorganizowane zostanà euro-
pejskie warsztaty dotyczàce
aktualnych i przysz∏ych prac w
dziedzinie standaryzacji i legi-
slacji w bran˝y solaryjnej „Re-
cent and future Developments
in Legislation and Standards”.

W roku ubieg∏ym ESA zo-
sta∏a oficjalnie uznana przez
Komisj´ Europejskà za przed-
stawiciela Europejskiego Prze-
mys∏u Solaryjnego. Jednym z
g∏ównych pprriioorryytteettóóww tego ro-
ku sà prace nad adaptacjami
Euronormy EN 60335-2-27, w
których uczestniczà eksperci
ESA. Temat jest bardzo wa˝ny,
gdy˝ na wniosek Hiszpanii Ko-
misja Europejska skierowa∏a
do IEC TC 61 / MT 16 „UV ra-
diation” wniosek o ogranicze-
nie zawartoÊci promieniowa-
nia UVB w urzàdzeniach do
opalania si´. Temat ten b´dzie

dyskutowany podczas spotka-
nia organizacji CENELEC TC
61, która ma wypracowaç sta-
nowisko w tej sprawie i zapro-
ponowaç ewentualne zmiany
w EN 60335-2-27.

Jednym z istotnych wyda-
rzeƒ tego roku b´dà wwaarrsszzttaattyy
ESA poÊwi´cone tematyce
zwiàzanej z rozwojem legisla-
cji i standaryzacji przepisów w
bran˝y solaryjnej. Warsztaty
odb´dà si´ 20 wrzeÊnia w
Brukseli. Z ramienia Polskiego
Zwiàzku Solaryjnego w warsz-
tatach b´dà uczestniczyç eks-
perci z dwóch firm b´dàcych
cz∏onkami PZS. Zaproszonym
goÊciem b´dzie Prof. Michael
Holick ze Stanów Zjednoczo-
nych, który wyg∏osi wyk∏ad na
temat biopozytywnego wy-
korzystania promieniowania
nadfioletowego. 

Szkolenia solaryjne

Polski Zwiàzek Solaryjny
zainicjowa∏ stworzenie szkoleƒ
zawodowych dla w∏aÊcicieli i
pracowników salonów solaryj-
nych. SSzzkkoolleenniiaa zosta∏y przy-
gotowane – na zlecenie i pod
patronatem PZS-u – przez
Akademi´ Kalitero.

Odby∏y si´ ju˝ trzy szkole-
nia – pierwsze (pokazowe) dla
prasy i dwa (w maju i w
czerwcu) przeznaczone dla
osób pracujàcych w salonach
solaryjnych. Szkolenia spotka∏y
si´ z du˝ym odzewem i zainte-
resowaniem ze strony w∏aÊci-
cieli salonów solaryjnych, a ich
uczestnicy ocenili pozytywnie
zakres i fachowoÊç szkolenia.

Szkolenie trwa szeÊç go-
dzin i sk∏ada si´ z wyk∏adów
oraz interaktywnych çwiczeƒ.
Program obejmuje cztery bloki
tematyczne: wiedz´ o kliencie
(w tym budow´ skóry, mecha-
nizmy powstawania opaleni-
zny itp.), zagadnienia prawne,
zagadnienia techniczne (m.in.
wyposa˝enie  salonów,   infor-

Z podniesionà
g∏owà do Europy

Polski Zwiàzek Solaryjny
stale poszerza sfery 
swojej dzia∏alnoÊci.

Stoisko PZS podczas targów Salon Wiosna.
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macje o sprz´cie, eksploatacji i
konserwacji) oraz zagadnienia
marketingowe – czyli jak wy-
korzystywaç z korzyÊcià dla so-
larium prawa marketingu.
Ka˝dy uczestnik kursu otrzy-
muje skrypt, zawierajàcy m.in.
kopie wszystkich aktualnych
aakkttóóww  pprraawwnnyycchh,, majàcych
znaczenie dla funkcjonowania
solarium. Szkolenie koƒczy si´
egzaminem pisemnym, podsu-
mowujàcym omawiane zagad-
nienia, po którym uczestnicy
otrzymujà Êwiadectwo ukoƒ-
czenia szkolenia.

Celem szkolenia 
jest przygotowanie 
do profesjonalnej 
obs∏ugi klienta. 

Osoba pracujàca w sola-
rium powinna dysponowaç
wiedzà na temat budowy skó-
ry, jej funkcji, ale tak˝e na te-
mat prawid∏owego funkcjono-
wania urzàdzeƒ solaryjnych,
specyfiki stosowanych lamp
oraz Êwiatowych tendencji w
bran˝y solaryjnej. Przeprowa-
dzane çwiczenia weryfikujà na
bie˝àco, w jaki sposób prowa-
dzona jest rozmowa z poten-
cjalnym klientem, jakie infor-

macje nale˝y przekazaç ka˝de-
mu, kto zdecydowa∏ si´ na
opalanie w solarium. 

Najbli˝sze szkolenia zosta-
∏y zaplanowane na 18 paê-
dziernika 2004 i 13 grudnia
2004 w Warszawie. Zaintere-
sowanych prosimy o kontakt
pod numerem telefonu: 0 605
076 596.

Klub dla w∏aÊcicieli 
salonów solaryjnych

Wielu w∏aÊcicieli salonów
solaryjnych od dawna wyra˝a-
∏o ch´ç bli˝szej wspó∏pracy w
ramach Polskiego Zwiàzku So-
laryjnego. Obecnie sta∏o si´ to
mo˝liwe – Polski Zwiàzek Sola-
ryjny (we wspó∏pracy z pis-
mem solaryjnycm TAN*BIZ
S∏oƒce i Uroda) stworzy∏ Klub
INTI, pomyÊlany jako sekcja
Polskiego Zwiàzku Solaryj-
nego. 

Klub INTI to szansa do
aktywnego uczestniczenia w
pracach PZS-u i realnego
kszta∏towania rynku solaryjne-
go w Polsce. Zarazem przyna-
le˝noÊç do Klubu powinna
staç si´ Êwiadectwem profe-
sjonalizmu i jakoÊci salonu so-
laryjnego i podnosiç presti˝
salonu w oczach klientów.

Cz∏onkowie Klubu INTI, po
podpisaniu akcesu do Klubu i
zobowiàzania do przestrzega-
nia regu∏ obowiàzujàcych pro-
fesjonalny salon solaryjny,
mieç b´dà mo˝liwoÊç otrzy-
mania certyfikatu „Salon pod
patronatem Polskiego Zwiàzku
Solaryjnego”. 

Dzia∏alnoÊç Klubu INTI
obejmowaç b´dzie szerokie
dzia∏ania eedduukkaaccyyjjnnee,, m.in.
cz∏onkowie Klubu INTI b´dà
otrzymywaç co 2 miesiàce ze-
stawy materia∏ów edukacyj-
nych, zawierajàcych praktycz-
ne informacje przeznaczone
dla w∏aÊcicieli i obs∏ugi sprz´tu
opalajàcego. Pierwszym tema-
tem, który zostanie omówiony
w pakiecie edukacyjnym, b´-
dzie promieniowanie UV i jego
oddzia∏ywanie.

Organizatorzy klubu prze-
widujà równie˝ spotkania
szkoleniowo-promocyjne, któ-
re odbywaç si´ b´dà przy oka-
zji bran˝owych imprez targo-
wych organizowanych przez
PZS. B´dzie to doskona∏e fo-
rum dyskusyjne, pozwalajàce
na wymian´ informacji i opinii
na temat bran˝y i funkcjono-
wania rynku solaryjnego, ist-
niejàcych problemów i sposo-
bów ich rozwiàzywania, wyja-
Êniania wàtpliwoÊci legislacyj-
nych itp. 

❒✓
Zarzàd Polskiego Zwiàzku Solaryjnego

Wi´cej informacji: 
tel. (0-22) 497 92 77
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